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WELKOM
Misschien wil je al langer online iets voor jezelf opbouwen, maar blijf je hangen in

alle mogelijkheden. Een blog, Pinterest, social media, digitale producten, affiliate

marketing... voor je het weet heb je twintig tabbladen open en nog steeds niets

gepubliceerd.

Dat herken ik. Ook ik begon met de vraag: waar moet ik eigenlijk beginnen? Ik wilde

geen snelle rijkdom, maar wel meer vrijheid, minder afhankelijkheid van één salaris

en werk dat bij mijn leven past.

Die zoektocht leidde uiteindelijk tot Mind Mission.

Deze blueprint is geen compleet handboek en ook geen belofte dat je binnen

dertig dagen een inkomen hebt. Het is een praktisch startpunt. Na het lezen weet

je wat affiliate marketing is, welke keuzes je eerst maakt en wat je deze maand

kunt doen.
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1. WAT AFFİLİATE
MARKETİNG WEL EN
NİET İS
Affiliate marketing betekent dat jij iemand helpt een goede keuze te maken. Koopt

die persoon vervolgens via jouw persoonlijke link een product of dienst, dan

ontvang jij een commissie. Voor de koper blijft de prijs vrijwel altijd hetzelfde.

Zo werkt het

Je maakt content die een vraag beantwoordt of een probleem oplost.

Je noemt een product of dienst die daarbij past.

De lezer klikt op jouw persoonlijke affiliate link.

Bij een aankoop ontvang jij commissie van de aanbieder.

Een eenvoudig voorbeeld

Je schrijft een artikel over SEO-tools voor beginners. Je vertelt welke tool je

gebruikt, wat je ermee kunt en voor wie hij wel of niet geschikt is. Een lezer besluit

via jouw link een abonnement af te sluiten. Omdat jouw artikel hielp bij die keuze,

ontvang jij commissie.

Wat het niet is...

Affiliate marketing is geen knop waarop je drukt om passief geld te ontvangen. Je

investeert eerst tijd in content, vindbaarheid en vertrouwen. Daarna kan een goed

artikel langere tijd bezoekers en verkopen opleveren. Het inkomen kan dus

passiever worden, maar de opbouw is gewoon werk. Iemand die anders beweert,

verkoopt waarschijnlijk vooral een cursus over snel rijk worden.
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De kern: help eerst. De verkoop is het gevolg, niet het vertrekpunt.



Kan ik hierover minstens twintig bruikbare artikelen bedenken?

Welke drie problemen of wensen heeft mijn doelgroep?

Welke producten koopt deze groep nu al?

Wil ik hier over een jaar nog steeds content over maken?

Wat kan ik toevoegen vanuit mijn eigen ervaring of blik?

2. KİES EEN ONDERWERP
EN DOELGROEP
Je niche is het onderwerp waarover je content maakt voor een herkenbare groep

mensen. Kies niet alleen iets omdat er geld in zou zitten. Als je er na drie maanden

niets meer over wilt zeggen, wordt het lastig om een betrouwbaar platform op te

bouwen.

Een bruikbare niche voldoet aan drie voorwaarden:

1. Je hebt er ervaring mee, weet er iets van of wilt er oprecht meer over leren.

2. Mensen zoeken actief naar informatie, oplossingen of producten binnen dit

onderwerp.

3. Er bestaan producten of diensten die logisch aansluiten bij wat je doelgroep

nodig heeft.

Maak je doelgroep concreet

‘Vrouwen die gezonder willen leven’ is breed. ‘Drukke moeders die meer energie

willen zonder ingewikkelde routines’ geeft veel meer richting. Je weet sneller welke

vragen je beantwoordt, welke toon past en welke producten relevant zijn.

De snelle nichecheck

Mijn nichezin: Ik help __________________ met __________________ door content te

maken over __________________.

Je niche hoeft niet voor altijd vast te staan. Kies een duidelijke richting, begin en

scherp hem aan op basis van wat mensen lezen, vragen en nodig blijken te hebben.
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3. KİES PRODUCTEN DİE
ECHT BİJ JE PASSEN
Een hoge commissie maakt een product nog geen goede aanbeveling. Je

geloofwaardigheid is op de lange termijn meer waard dan één verkoop. Begin

daarom niet bij de vraag wat het meeste betaalt, maar bij de vraag wat jouw lezer

werkelijk helpt.

Gebruik deze productcheck

Past het product bij het onderwerp en de doelgroep?

Lost het een concreet probleem op of maakt het iets aantoonbaar makkelijker?

Ken ik het product zelf of kan ik er eerlijk en zorgvuldig onderzoek naar doen?

Zou ik dit ook aanraden als ik er geen commissie voor kreeg?

Is de aanbieder betrouwbaar en is de informatie over prijs en voorwaarden

duidelijk?

Is de commissie interessant genoeg in verhouding tot de kans op verkoop?

Meld je niet meteen aan bij vijftien programma’s. Kies één of twee aanbieders en

een paar producten die logisch aansluiten bij je eerste artikelen. Zo blijft je content

geloofwaardig en houd je overzicht.

Begin beperkt

Denk later aan een gezonde mix

Wanneer je platform groeit, kun je verschillende soorten producten combineren:

laagdrempelige aankopen, producten met een hogere orderwaarde en eventueel

abonnementen met terugkerende commissie. Maar eerst moet je leren welke

vragen jouw publiek heeft en waarop het daadwerkelijk klikt.

De beste affiliate marketeer verkoopt niet alles. Die wordt geloofd

wanneer er wél iets wordt aanbevolen.
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4. MAAK CONTENT DİE
GEVONDEN WORDT EN
HELPT
Content verdient pas iets wanneer de juiste mensen haar vinden én het antwoord

bruikbaar genoeg vinden om jou te vertrouwen. Je hebt geen honderd artikelen

nodig om te beginnen. Je hebt een paar gerichte artikelen nodig met ieder een

duidelijke functie.

Drie soorten content:

Informatieve content beantwoordt een vraag, bijvoorbeeld ‘Hoe werkt SEO?’

Zulke artikelen trekken bezoekers aan en bouwen vertrouwen op.

Commerciële content helpt iemand kiezen, bijvoorbeeld ‘De beste SEO-tools

voor beginners’ of ‘Product A versus product B’. Hier passen affiliate links vaak

vanzelf in.

Ervaringscontent laat zien hoe iets in de praktijk werkt, bijvoorbeeld ‘Mijn

ervaring met een Pinterest-cursus’. Eigen voorbeelden, foto’s en eerlijke

nadelen maken dit sterk.
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Een simpele start met SEO

Schrijf één concrete vraag op die jouw ideale lezer in Google zou typen.

Zoek die vraag op en bekijk wat de bovenste resultaten behandelen.

Noteer wat ontbreekt, onduidelijk is of alleen algemeen wordt uitgelegd.

Maak jouw artikel nuttiger met een helder antwoord, eigen ervaring en

praktische voorbeelden.

Gebruik de zoekvraag natuurlijk in de titel, introductie en een relevante

tussenkop.

Kies nu je eerste drie titels

Een informatief artikel: Hoe

Een koopgericht artikel: Beste

Een ervaringsartikel: Mijn ervaring met

?

voor
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Wil je hier dieper mee aan de slag? Op Mind Mission vind je praktische

artikelen over:

Affiliate marketing starten (zonder ervaring): zo begin je goed
Online business starten? - 3 realistische manieren om online geld
te verdienen
Waarom affiliate marketing bij mij eerst niet werkte
Starten met online ondernemen - de complete gids
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Drie goede artikelen die online staan, brengen je verder dan vijftig

ideeën in je notities.
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Zelf volgde ik de cursus Affiliate Marketing 1001 toen ik me verder wilde verdiepen in
affiliate marketing. Wil je liever aan de slag met een compleet stappenplan, dan kun je hier

bekijken wat de cursus inhoudt.

Bekijk de cursus Affiliate Marketing 1001 

https://mindmission.nl/beginnen-met-affiliate-marketing/
https://mindmission.nl/online-business-starten-online-geld-verdienen
https://mindmission.nl/online-business-starten-online-geld-verdienen
https://mindmission.nl/waarom-affiliate-marketing-niet-werkt
https://mindmission.nl/starten-met-online-ondernemen/
https://affiliatemarketing101.nl/?ref=gejepqsn
https://affiliatemarketing101.nl/?ref=gejepqsn


5. PLAATS AFFİLİATE
LİNKS GELOOFWAARDİG
Een affiliate link hoort op de plek waar hij de lezer verder helpt. Niet verstopt, maar

ook niet na iedere alinea, alsof je website een digitale marktkoopman is.

Vertel waarom je een product noemt en voor wie het geschikt is.

Benoem ook een nadeel of beperking. Een eerlijke aanbeveling verkoopt vaak

beter dan een overdreven lofzang.

Plaats de link op logische momenten, bijvoorbeeld na je conclusie, in een

vergelijking of bij een duidelijke knop.

Gebruik begrijpelijke linktekst, zoals ‘Bekijk de actuele prijs’ in plaats van ‘Klik

hier’.

Vermeld duidelijk dat je affiliate links gebruikt en dat je mogelijk commissie

ontvangt.

Wat werkt wel?

Schrijf voor een keuze, niet voor een klik

Iemand wil meestal weten: past dit bij mij, wat krijg ik, wat kost het, welke nadelen

zijn er en zijn er betere alternatieven? Beantwoord die vragen voordat je om een

klik vraagt.

Transparantie: in dit artikel staan affiliate links. Als je via zo’n link iets koopt, kan

ik een commissie ontvangen. Voor jou verandert de prijs meestal niet. Ik raad

alleen producten aan die ik passend en waardevol vind.

Een eenvoudige formulering

Controleer daarnaast altijd de voorwaarden van het affiliateprogramma en de

regels die voor jouw publicatie en doelgroep gelden.
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6. JOUW ACTİEPLAN
VOOR DE EERSTE 30
DAGEN
Je doel voor deze maand is niet financieel vrij worden. Je doel is een eenvoudig

fundament neerzetten en je eerste content publiceren.

Week 1: Kies je richting Week 2: Bouw je basis

Kies één onderwerp en omschrijf

je doelgroep.

Noteer tien vragen die deze

doelgroep stelt.

Controleer welke producten en

affiliateprogramma’s aansluiten.

Kies één hoofdroute waarop

mensen je gaan vinden,

bijvoorbeeld Google, Pinterest of

één sociaal platform.

Kies je eigen platform, bij voorkeur

een eenvoudige website of blog.

Maak een heldere pagina waarop

staat wie je helpt en waarover je

schrijft.

Meld je aan bij maximaal twee

relevante affiliateprogramma’s.

Maak een plek waar bezoekers zich

later kunnen inschrijven voor je

nieuwsbrief.

Week 3: Publiceer Week 4: Verspreid en leer

Schrijf en publiceer één

informatief artikel.

Schrijf en publiceer één

commercieel of ervaringsgericht

artikel.

Link de artikelen aan elkaar waar

dat logisch is.

Voeg affiliate links en een

transparante vermelding toe.

Deel je artikelen via je gekozen

verkeersbron.

Controleer of links werken en

bekijk welke pagina’s klikken

krijgen.

Verbeter onduidelijke titels,

introducties en oproepen tot actie.

Plan vier nieuwe artikelen op basis

van echte vragen.
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7. VEELGEMAAKTE
BEGİNNERSFOUTEN

Alles tegelijk willen doen

Een website, Instagram, TikTok, Pinterest, een podcast en een nieuwsbrief

tegelijk starten klinkt ambitieus. In de praktijk betekent het vaak dat niets echt

goed van de grond komt. Kies één basis en één verkeersbron.

Te breed beginnen

Wanneer je voor iedereen schrijft, voelt bijna niemand zich rechtstreeks

aangesproken. Een concretere doelgroep maakt je onderwerpen, voorbeelden

en aanbevelingen sterker.

Alleen commerciële artikelen maken

Een website vol koopgidsen voelt snel als een etalage. Wissel keuzecontent

af met behulpzame uitleg en echte ervaringen.
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Producten aanbevelen die je niet kent

Je hoeft niet ieder product zelf te bezitten, maar wees eerlijk over waarop je

advies is gebaseerd. Doe zorgvuldig onderzoek en verzin nooit een ervaring.

Wachten tot alles perfect is

Je logo hoeft niet perfect te zijn en je eerste artikel wordt waarschijnlijk niet

je beste. Publiceren geeft je informatie die eindeloos voorbereiden nooit

oplevert.

Na een maand concluderen dat het niet werkt

Vindbaarheid, vertrouwen en een contentbibliotheek groeien langzaam.

Beoordeel je eerste maand op wat je hebt gebouwd en geleerd, niet alleen op

omzet.

Focus is niet minder doen omdat je klein denkt. Het is minder tegelijk

doen zodat iets de kans krijgt om te groeien.
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Op Mind Mission deel ik eerlijke artikelen, praktische gidsen en mijn eigen

ervaringen met online ondernemen, affiliate marketing en het opbouwen van

meerdere inkomstenbronnen. Zonder gouden bergen, maar met stappen die je

daadwerkelijk kunt uitvoeren.

Ga naar mindmission.nl en schrijf je in voor de nieuwsbrief als je meer praktische

tips en nieuwe artikelen wilt ontvangen.

Succes!

Tamara

Oprichter van Mind Mission

8. JOUW
EERSTVOLGENDE STAP
Je weet nu genoeg om te beginnen. Niet om alles perfect te doen, maar wel om

een onderwerp te kiezen, drie gerichte artikelen te bedenken en je eerste content

te publiceren.

Affiliate marketing draait niet om trucjes. Je bouwt aan een plek waar mensen

antwoorden vinden, jou leren vertrouwen en soms via jouw aanbeveling een

product kiezen. Dat kost tijd, maar precies daardoor kun je iets opbouwen dat niet

afhankelijk is van één vluchtige post of één inkomstenbron.

Verder met Mind Mission

Transparantie: Sommige artikelen op Mind Mission bevatten affiliate links. Dat betekent

dat ik een commissie kan ontvangen wanneer je via zo’n link een aankoop doet. Voor jou

verandert de prijs meestal niet. Ik raad alleen producten, tools en diensten aan waar ik

zelf achter sta of waarvan ik geloof dat ze waarde kunnen toevoegen.

MindMission | Affiliate Business Blueprint

11

Jouw stap voor vandaag: schrijf je nichezin en kies de titel van je

eerste artikel. Zet daarna een concrete publicatiedatum in je agenda.

https://mindmission.nl/nieuwsbrief
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	Zo werkt het
	Je maakt content die een vraag beantwoordt of een probleem oplost.
	Je noemt een product of dienst die daarbij past.
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	Wat het niet is...
	Affiliate marketing is geen knop waarop je drukt om passief geld te ontvangen. Je investeert eerst tijd in content, vindbaarheid en vertrouwen. Daarna kan een goed artikel langere tijd bezoekers en verkopen opleveren. Het inkomen kan dus passiever worden, maar de opbouw is gewoon werk. Iemand die anders beweert, verkoopt waarschijnlijk vooral een cursus over snel rijk worden.
	De kern: help eerst. De verkoop is het gevolg, niet het vertrekpunt.
	Je niche is het onderwerp waarover je content maakt voor een herkenbare groep mensen. Kies niet alleen iets omdat er geld in zou zitten. Als je er na drie maanden niets meer over wilt zeggen, wordt het lastig om een betrouwbaar platform op te bouwen.

	Een bruikbare niche voldoet aan drie voorwaarden:
	1.  Je hebt er ervaring mee, weet er iets van of wilt er oprecht meer over leren.
	2. Mensen zoeken actief naar informatie, oplossingen of producten binnen dit onderwerp.
	3. Er bestaan producten of diensten die logisch aansluiten bij wat je doelgroep nodig heeft.

	Maak je doelgroep concreet
	‘Vrouwen die gezonder willen leven’ is breed. ‘Drukke moeders die meer energie willen zonder ingewikkelde routines’ geeft veel meer richting. Je weet sneller welke vragen je beantwoordt, welke toon past en welke producten relevant zijn.
	Kan ik hierover minstens twintig bruikbare artikelen bedenken?
	Welke drie problemen of wensen heeft mijn doelgroep?
	Welke producten koopt deze groep nu al?
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	Mijn nichezin: Ik help __________________ met __________________ door content te maken over __________________.
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	Een hoge commissie maakt een product nog geen goede aanbeveling. Je geloofwaardigheid is op de lange termijn meer waard dan één verkoop. Begin daarom niet bij de vraag wat het meeste betaalt, maar bij de vraag wat jouw lezer werkelijk helpt.
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	Denk later aan een gezonde mix
	Wanneer je platform groeit, kun je verschillende soorten producten combineren: laagdrempelige aankopen, producten met een hogere orderwaarde en eventueel abonnementen met terugkerende commissie. Maar eerst moet je leren welke vragen jouw publiek heeft en waarop het daadwerkelijk klikt.
	De beste affiliate marketeer verkoopt niet alles. Die wordt geloofd wanneer er wél iets wordt aanbevolen.
	Content verdient pas iets wanneer de juiste mensen haar vinden én het antwoord bruikbaar genoeg vinden om jou te vertrouwen. Je hebt geen honderd artikelen nodig om te beginnen. Je hebt een paar gerichte artikelen nodig met ieder een duidelijke functie.

	Drie soorten content:
	Informatieve content beantwoordt een vraag, bijvoorbeeld ‘Hoe werkt SEO?’ Zulke artikelen trekken bezoekers aan en bouwen vertrouwen op.
	Commerciële content helpt iemand kiezen, bijvoorbeeld ‘De beste SEO-tools voor beginners’ of ‘Product A versus product B’. Hier passen affiliate links vaak vanzelf in.
	Ervaringscontent laat zien hoe iets in de praktijk werkt, bijvoorbeeld ‘Mijn ervaring met een Pinterest-cursus’. Eigen voorbeelden, foto’s en eerlijke nadelen maken dit sterk.
	Schrijf één concrete vraag op die jouw ideale lezer in Google zou typen.
	Zoek die vraag op en bekijk wat de bovenste resultaten behandelen.
	Noteer wat ontbreekt, onduidelijk is of alleen algemeen wordt uitgelegd.
	Maak jouw artikel nuttiger met een helder antwoord, eigen ervaring en praktische voorbeelden.
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	Een koopgericht artikel: Beste
	Een ervaringsartikel: Mijn ervaring met
	voor

	Kies nu je eerste drie titels
	Drie goede artikelen die online staan, brengen je verder dan vijftig ideeën in je notities.

	Wil je hier dieper mee aan de slag? Op Mind Mission vind je praktische artikelen over:
	Affiliate marketing starten (zonder ervaring): zo begin je goed
	Online business starten? - 3 realistische manieren om online geld te verdienen
	Waarom affiliate marketing bij mij eerst niet werkte
	Starten met online ondernemen - de complete gids
	Zelf volgde ik de cursus Affiliate Marketing 1001 toen ik me verder wilde verdiepen in affiliate marketing. Wil je liever aan de slag met een compleet stappenplan, dan kun je hier bekijken wat de cursus inhoudt.
	Bekijk de cursus Affiliate Marketing 1001
	Een affiliate link hoort op de plek waar hij de lezer verder helpt. Niet verstopt, maar ook niet na iedere alinea, alsof je website een digitale marktkoopman is.

	Wat werkt wel?
	Vertel waarom je een product noemt en voor wie het geschikt is.
	Benoem ook een nadeel of beperking. Een eerlijke aanbeveling verkoopt vaak beter dan een overdreven lofzang.
	Plaats de link op logische momenten, bijvoorbeeld na je conclusie, in een vergelijking of bij een duidelijke knop.
	Gebruik begrijpelijke linktekst, zoals ‘Bekijk de actuele prijs’ in plaats van ‘Klik hier’.
	Vermeld duidelijk dat je affiliate links gebruikt en dat je mogelijk commissie ontvangt.

	Schrijf voor een keuze, niet voor een klik
	Iemand wil meestal weten: past dit bij mij, wat krijg ik, wat kost het, welke nadelen zijn er en zijn er betere alternatieven? Beantwoord die vragen voordat je om een klik vraagt.

	Een eenvoudige formulering
	Transparantie: in dit artikel staan affiliate links. Als je via zo’n link iets koopt, kan ik een commissie ontvangen. Voor jou verandert de prijs meestal niet. Ik raad alleen producten aan die ik passend en waardevol vind.
	Controleer daarnaast altijd de voorwaarden van het affiliateprogramma en de regels die voor jouw publicatie en doelgroep gelden.
	Je doel voor deze maand is niet financieel vrij worden. Je doel is een eenvoudig fundament neerzetten en je eerste content publiceren.

	Week 1: Kies je richting
	Kies één onderwerp en omschrijf je doelgroep.
	Noteer tien vragen die deze doelgroep stelt.
	Controleer welke producten en affiliateprogramma’s aansluiten.
	Kies één hoofdroute waarop mensen je gaan vinden, bijvoorbeeld Google, Pinterest of één sociaal platform.

	Week 2: Bouw je basis
	Kies je eigen platform, bij voorkeur een eenvoudige website of blog.
	Maak een heldere pagina waarop staat wie je helpt en waarover je schrijft.
	Meld je aan bij maximaal twee relevante affiliateprogramma’s.
	Maak een plek waar bezoekers zich later kunnen inschrijven voor je nieuwsbrief.

	Week 3: Publiceer
	Schrijf en publiceer één informatief artikel.
	Schrijf en publiceer één commercieel of ervaringsgericht artikel.
	Link de artikelen aan elkaar waar dat logisch is.
	Voeg affiliate links en een transparante vermelding toe.

	Week 4: Verspreid en leer
	Deel je artikelen via je gekozen verkeersbron.
	Controleer of links werken en bekijk welke pagina’s klikken krijgen.
	Verbeter onduidelijke titels, introducties en oproepen tot actie.
	Plan vier nieuwe artikelen op basis van echte vragen.

	Alles tegelijk willen doen
	Een website, Instagram, TikTok, Pinterest, een podcast en een nieuwsbrief tegelijk starten klinkt ambitieus. In de praktijk betekent het vaak dat niets echt goed van de grond komt. Kies één basis en één verkeersbron.
	Te breed beginnen
	Wanneer je voor iedereen schrijft, voelt bijna niemand zich rechtstreeks aangesproken. Een concretere doelgroep maakt je onderwerpen, voorbeelden en aanbevelingen sterker.
	Alleen commerciële artikelen maken
	Een website vol koopgidsen voelt snel als een etalage. Wissel keuzecontent af met behulpzame uitleg en echte ervaringen.
	Producten aanbevelen die je niet kent
	Je hoeft niet ieder product zelf te bezitten, maar wees eerlijk over waarop je advies is gebaseerd. Doe zorgvuldig onderzoek en verzin nooit een ervaring.
	Wachten tot alles perfect is
	Je logo hoeft niet perfect te zijn en je eerste artikel wordt waarschijnlijk niet je beste. Publiceren geeft je informatie die eindeloos voorbereiden nooit oplevert.
	Na een maand concluderen dat het niet werkt
	Vindbaarheid, vertrouwen en een contentbibliotheek groeien langzaam. Beoordeel je eerste maand op wat je hebt gebouwd en geleerd, niet alleen op omzet.
	Focus is niet minder doen omdat je klein denkt. Het is minder tegelijk doen zodat iets de kans krijgt om te groeien.

	8. JOUW EERSTVOLGENDE STAP
	Je weet nu genoeg om te beginnen. Niet om alles perfect te doen, maar wel om een onderwerp te kiezen, drie gerichte artikelen te bedenken en je eerste content te publiceren.
	Affiliate marketing draait niet om trucjes. Je bouwt aan een plek waar mensen antwoorden vinden, jou leren vertrouwen en soms via jouw aanbeveling een product kiezen. Dat kost tijd, maar precies daardoor kun je iets opbouwen dat niet afhankelijk is van één vluchtige post of één inkomstenbron.
	Jouw stap voor vandaag: schrijf je nichezin en kies de titel van je eerste artikel. Zet daarna een concrete publicatiedatum in je agenda.
	Verder met Mind Mission
	Op Mind Mission deel ik eerlijke artikelen, praktische gidsen en mijn eigen ervaringen met online ondernemen, affiliate marketing en het opbouwen van meerdere inkomstenbronnen. Zonder gouden bergen, maar met stappen die je daadwerkelijk kunt uitvoeren.
	Ga naar mindmission.nl en schrijf je in voor de nieuwsbrief als je meer praktische tips en nieuwe artikelen wilt ontvangen.
	Succes!
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